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DATAS QUE
FAZEM O VAREJO

GIRAR!
OPERAÇÃO EFICIENTE,

VENDAS EM ALTA!

GESTÃO EFICIENTE,
LUCRO CERTO
Foco no açougue!

BOAS VENDAS 
Dia das Mães: o poder 
do afeto nas vendas!

CADERNO ESPECIAL
Proteína: o nutriente 
que está redefinindo 
hábitos de consumo!
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BATE-PAPO COM O
FÁBIO QUEIRÓZ

Oi, Fábio! Vi que você foi à NRF! O que traz de novidades que são 
aplicáveis à realidade do nosso setor? 

Voltei com uma percepção muito clara: o varejo entrou numa 
fase de maturidade. Tecnologia deixou de ser vitrine. Inteligência 
artificial não é mais promessa, ela virou ferramenta concreta de 
gestão, eficiência e resultado.

Já está rodando. Vimos agentes de IA atuando de ponta a ponta: 
previsão e reposição de estoque, otimização de margem, redução 
de perdas, automação de backoffice e apoio direto à tomada de 
decisão do gestor.

Totalmente. A loja segue central, mas com um papel mais 
estratégico: menos operação manual e mais experiência, serviço, 
relacionamento e senso de comunidade. A tecnologia trabalha nos 
bastidores para liberar o time para o cliente. A NRF deixou o recado: 
menos discurso e mais execução. Quem entrega valor vence.

Exatamente. E é essa visão de maturidade, execução e resultado 
que vai orientar a 36ª SRE Super Rio Expofood, de 17 a 19 de 
março de 2026, no Riocentro — o melhor encontro B2B do varejo 
supermercadista nas Américas. Nos vemos lá!

Mas isso já está funcionando mesmo no dia a dia ou ainda está restrito?

E a loja física? Continua relevante nesse cenário tão digital?

Faz todo sentido. É uma virada de chave para o setor.















OUSE MUDAR O JOGO

O encontro inesperado da tradição 
com a ousadia, em uma cerveja especial. A CERVEJA OFICIAL 

DO RIO OPEN 
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